Marc Webersdorfer

Field Account Manager (Bezirksleiter) | FMCG & Lebensmitteleinzelhandel | Dipl.-Betriebswirt (FH)

Frankfurter Str. 40, 64560 Riedstadt E-Mail: marcwebersdorfer@hotmail.de
Tel: +49 177 7932783 in linkedin.com/in/marc-webersdorfer
PROFIL

Field Sales Experte mit 25+ Jahren FMCG-Erfahrung — davon 23 Jahre bei Procter & Gamble, einem der weltweit
grofRten Markenartikler, als Field Account Manager (Bezirksleiter) im Lebensmitteleinzelhandel. Nachweisliche
Starke in Distribution und POS-Sichtbarkeit: 90 % Distribution bei Produktneueinfiihrungen in 2 Wochen
(Zielvorgabe: 4 Wochen), Rang 1 in Deutschland beim Lenor-Launch mit 120 Zweitplatzierungen im eigenen
Gebiet, Top-10-Verkdufer national. Ausgepragte Ergebnisorientierung und Verhandlungs- sowie
Kommunikationsgeschick, belegt durch durchgehend liberdurchschnittliche Zielerreichung. Den Bezirk
Ludwigshafen/Mannheim/Heidelberg kenne ich aus meiner P&G-Zeit bereits aus eigener Anschauung; Wohnsitz in
der Nahe des Bezirks, reisebereit und bei Bedarf zum Umzug in den Bezirk bereit. Analytisch stark durch Category
Management, Nielsen/GfK und SAP. Englisch verhandlungssicher. Fiihrerschein Klasse B.

KERNKOMPETENZEN

FMCG | LEH AuBendienst: Produkteinfihrungen (Launches) - Zweitplatzierungen - KPI-Steuerung - Englisch
verhandlungssicher

Field Sales Management LEH: Vertriebsstrategien - Regaloptimierung / POS - SAP R/3 - CRM-
Grundkenntnisse (Salesforce & HubSpot, zertifiziert)

Category Management: Nielsen / GfK-Analysen - MS Office (Excel, PPT)
BERUFLICHER WERDEGANG

seit 09/2026 Sofort verfiigbar — aktiv auf Stellensuche im FMCG-/LEH-AuBendienst

01/2026 — 08/2026 ATR Sales Akademie GmbH - Zertifikatslehrgang Digital Sales Manager
e Erwarb drei eigenstandige IHK-Zertifizierungen: Kl Vertriebs-Manager/in (IHK), CRM Experte/in
— Digitaler Vertrieb (IHK), Sales Manager/in — Digitaler Vertrieb (IHK)
e Abschluss aller Module inkl. Praxisteile

06/2024 - 12/2025 thomas beteiligungen GmbH, Simmern - VertriebsauBendienst & Marketing
e Betreute Bauunternehmen in der Region Hessen und verantwortete eigenstandig die
Unternehmenskommunikation
e Baute neue Kundennetzwerke auRerhalb FMCG zlgig auf — Beleg fir Branchenflexibilitat

e Ausscheiden aufgrund strukturellen Markteinbruchs in der Baubranche (—70 % Marktvolumen
2024/25) — kein leistungsbezogener Grund

08/2023 - 05/2024 Outplacement & Neuorientierung (P&G-finanziertes Coaching-Programm)
e Durchlief strukturiertes Karriere-Coaching nach strategischem Abbau des P&G-
AuRendienstnetzes (deutschlandweit)

e Fihrte gezielte Marktanalyse durch und positionierte sich neu im FMCG-Umfeld

04/2000 - 08/2023 Procter & Gamble GmbH, Schwalbach/Ts. | 23 Jahre
Field Sales Management | Category Management | Market Planning
Field Account Manager (2011-2023)
e Steigerte Distribution bei Produktneueinfiihrungen auf 90 % innerhalb von 2 Wochen
durch enge POS-Abstimmung mit den Marktleitern — doppelt so schnell wie die offizielle
Zielvorgabe von 4 Wochen

e Erzielte Rang 1 in Deutschland beim Lenor Unstoppables Launch durch friihzeitige
Terminierung mit Schliisselkunden: 120 Zweitplatzierungen/Displays im eigenen Gebiet
(Team Siidwest gesamt: 800)

e Erreichte 250 % der Zielvorgabe bei LKW-Aktionen Wasch- & Reinigungsmittel (5 statt 1-2
Aktionen)

e Baute vertrauensvolle Beziehungen zu 80+ Handelspartnern (Real, REWE, Kaufland, Globus,
Edeka inkl. E-Center & Marktkauf) auf und identifizierte kontinuierlich Wachstumspotenziale,
gestiitzt auf einen doppelt so haufigen Besuchsrhythmus wie der Branchenstandard (2-Wochen-
Taktung) in der Region Mannheim, Heidelberg, Kaiserslautern und dem Saarland


https://www.linkedin.com/in/marc-webersdorfer

e Rangierte unter den Top-10-Verkaufern Deutschlands (Waschmittel) und erreichte Top 3 in der
Region Sudwest bei SBD-Compliance & Launch-Volumen Zahnpflege

e Sicherte durchgehende Warenverflgbarkeit am POS durch eigenstandige
Bestellmengensteuerung, gesttitzt auf regelméRige Markt- und Wettbewerbsbeobachtung zur
kontinuierlichen Weiterentwicklung des Verkaufsgebietes

e Qualifizierte seine Méarkte regelmaRig als nationale Testméarkte — Beleg fiir Gberdurchschnittliche
Marktdurchdringung

e Steuerte das Gebiet wie ein eigenes Business — KPI-Verantwortung und Fachmessen-Préasenz
Category Management (2004-2011)

e Erhielt den P&G 'Mission Possible - We Can Award' (Q4 2008/09) fiir herausragende
Kategorieleistung

e Wirkte an einem Kategorie-Projekt zur Neuaufstellung der Haarpflege bei Real mit, das u. a. die
Listung einer neuen Marke einschloss — eingebunden in die Abstimmung zwischen Einkauf und
Regal

e Erstellte Launch-Tracking-Reports, BCG-Matrix-Analysen und Regaloptimierungen auf Basis
Nielsen/GfK/Payback zur Steuerung der Kategorieentwicklung

e Verantwortete die Kategorien Haarpflege, Hautpflege und Waschmittel

Market Planning (2000-2004)
e Plante Absatzmengen und koordinierte zwischen Produktion, Logistik und Vertrieb zur
Vermeidung von Lieferengpassen

12/1998 - 03/2000 Intersnack Knabber-Gebdack GmbH & Co. KG, Koéln — Junior Account Manager Export
e Betreute 6+ Lander (Skandinavien, Irland, Osteuropa) — Budgets, Kalkulation, SAP

02/1997 — 11/1998 Joseph Wolf GmbH & Co. KG, Alsbach-Hahnlein — Junior Account Manager Export
e Kundenverantwortung Skandinavien; Budgetplanung und Preiskalkulation

07/1995 - 01/1997 Joseph Wolf GmbH & Co. KG, Alsbach-Héhnlein - Sales Assistant
e Unterstutzte den Vertriebsleiter im Exportbereich bei Kundengesprachen und Kalkulationen

AUSBILDUNG & QUALIFIKATIONEN

07/2002 Dipl.-Betriebswirt (FH) | Fachhochschule Darmstadt
e Fachrichtung Internationale Betriebswirtschaftslehre | Schwerpunkt Marketing | Gesamtnote:
gut (2,3)

e Diplomarbeit: »Verbesserung der Servicequalitét bei Procter & Gamble« — Note: gut (1,7)

01/2026 - 08/2026 Zertifikatslehrgang Digital Sales Manager | ATR Sales Akademie GmbH

o |HK-Zertifizierungen: Kl Vertriebs-Manager/in, CRM Experte/in, Sales Manager/in — je Digitaler
Vertrieb

09/1993 - 06/1995 Ausbildung zum Industriekaufmann | Joseph Wolf GmbH & Co. KG
ZERTIFIZIERUNGEN

07/2026 — unbefristet Kl Vertriebs-Manager/-in (IHK)

07/2026 — unbefristet CRM Expertel-in — Digitaler Vertrieb (IHK)

07/2026 — unbefristet Sales Managerl-in — Digitaler Vertrieb (IHK)

04/2026 — unbefristet Salesforce Certified — Sales Foundations

04/2026 - 05/2027 HubSpot Academy - Sales-Software zertifiziert

05/2026 - 06/2027 HubSpot Academy - Zertifiziert fiir reibungslosen Vertrieb
13.05.2026 - 11.06.2028 HubSpot Academy - Inbound-Sales zertifiziert
18.05.2026 - 16.06.2028 HubSpot Academy - Inbound-Methodik zertifiziert

PERSONLICHES

Moderne & klassische Musik - Fernreisen - Joggen - Badminton - Bewusste Erndahrung

Riedstadt, 11. September 2026
Marc Webersdorfer



